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que presione al Gobierno con el objetivo de que "nos reconozca los derechos
adquiridos".

Esa problemAtica se arrastra desde queen julio del pasado a6o los
viticultores de Requena pidieran al Gobierno reconocer 450 hect~reas que si

estaban registradas como hect~reas destinadas a la producci6n de cava en
la Conselleria de Agricultura de la Comunidad Valenciana, pero no dadas de
alta como tal, explica Emilio Exp6sito, presidente de la AsociaciSn de
Productores de Cava de Requena. Una peticiSn que finalmente fue admitida
por el Ministerio de Agricultura, aunque no en su totalidad. De ahi que de

esas 450 hect~reas, seg0n matiza Exp0sito, muchas ya se esten
reconociendo como v~lidas para la plantaciSn de uva base cava -apta para
producir cava- aunque otras -en concreto, las 93 hect~reas de la discordia-
no esten teniendo la luz verde para Ilevar a cabo la misma plantaci0n por
falta de documentaciSn. Algo que no s61o frena la capacidad de producciSn
de cava de Requena, sino la rentabilidad de muchos viticultores de la zona. Y

es que, seg0n las cifras de ExpSsito, el kilo de uva con base cava se paga
m~s -hasta el doble- que el de la uva con base vino, pese a que este a6o los
precios est~n m~s equilibrados por las sequias y las heladas que afectaron a
las vi6as de uva tinta el aSo pasado y por las cosechas deficitarias que

tambi6n se registraron en Francia e Italia.

Potencial de Requena: 30 millones de botellas en 2025
Independientemente de ese dato, ExpSsito recuerda que aquellas parcelas
que ya han recibido el "ok" ministerial tienen ahora hasta 2020 para
reconvertirse en hect~reas con uva de base cava. Si todas elias Io hacen,
Requena pasar~ de tener 3.500 hect&reas de este tipo (Io que
representa el 20 por ciento de sus hect~reas totales -23.000-
consagradas a la plantaciSn vinicola) a cerca de 4.000. Un

incremento que podria disparar en unos ados el nQmero de
millones de botellas de cava embotelladas en este municipio
valenciano de la DO UtieI-Requena.

Seg0n los c~lculos de Exp6sito, si esas 3.500 hect~reas pasan
a ser 4.000, Requena podria Ilegar a embotellar hasta 30 millones

de botellas de cava en el horizonte de 2025, es decir, en un plazo
m~ximo de siete aSos. Algo que podria levantar ampollas entre los
productores de cava de otras zonas geogr~ficas de la DO cava.

Y es que los ocho millones de botellas comercializadas suponen en

la pr~ctica un mill0n m~s que el aSo pasado, un 15 por ciento m~s, en pleno

Estadisticas de la producci6n del cava
Primer semestre 2017 (en botellas de 75 cl)

MERCADOVARIACI(~N MERCADO VARIACI(~N
ENERO-JUNIO 2017 INTERIOR (%) EXTERIOR (%)
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Fuente: Consejo regulador del cava.
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proc4s en Catalu6a y con el referendum de independencia de fondo.
Los portavoces del sector, sin embargo, quieren evitar la confrontaci0n con

sus colegas catalanes yen ningQn momento aluden asia Io que est~
pasando en la Comunidad vecina, insistiendo en que gran parte del
crecimiento viene del exterior. "Ni hemos entrado ni queremos

enfrentamientos con otras zonas", explica Exp6sito. "En Requena hay un
dinamismo y una linea de trabajo muy fuerte y los crecimientos est~n siendo
muy importantes. Mucho m~s que el que se produce a nivel nacional en la
venta de cava. Si la DO cava Ilevase el mismo ritmo de crecimiento que
tenemos en Requena no se podria estar planteando no dar m~s hectAreas a
uva de base cava. El problema no es que sobren hect~reas, es que no

estamos creciendo a nivel nacional", matiza.
El pasado mes de diciembre, el cava catalan se apunt0, sin embargo, su

primera victoria en la guerra que mantiene con los productores extreme6os y
valencianos despues de que el Ministerio de Agricultura accediera a limitar la
expansion de este cultivo el pr6ximo a~o a 172 nuevas hect~reas.

Aunque en principio la decisi6n del departamento que dirige Isabel Garcia

Tejerina podria parecer salom6nica, en la medida en que rechaza la
pretension del Consejo Regulador de Cava de limitar a 0,1 hect~reas durante
los pr6ximos tres a6os la plantaci6n de este tipo de uva, la decisi6n supone

en realidad un triunfo para la posici0n defendida por las bodegas catalanas,
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que desde que se implant6 el nuevo sistema de autorizaciones han intentado
frenar la expansi6n de la competencia extremeSa y valenciana, Iocalizada
fundamentalmente en Almendralejo (Badajoz) y Requena (Valencia). 
aunque Agricultura rechaz5 la prohibiciSn solicitada, impuso duras
restricciones para las zonas emergentes. El representante de los viticultores
valencianos se muestra, en cualquier caso, optimista: "Habr& que adecuar la
producciSn a la demanda y, aunque de momento estamos creciendo a ritmos
de115 por ciento anual, podemos tener suficiente si se respetan los derechos
adquiridos, aunque habr& que estudiarlo", dice Medina.

En Valencia hay actualmente ocho bodegas agrupadas en la AsociaciSn
de Elaboradores de Cava de Requena -CoviSas, Chozas Carrascal, Dominio
de la Vega, Hispano Suizas, Pago de Tharsys, Torre Oria, Uni6n Vinicola del
Este y Vegalfaro- que cerraron el Ultimo ejercicio con otro "importante
aumento de las ventas".

Mucho m&s descontento hay en Extremadura, donde exigen m~s
plantaciones y los productores amenazan con reabrir la guerra del cava

172
Ndmero de
hect reas a las que
el Magrama limita la
expansion del cava
para el pr6ximo

ISTOCK

frente a Catalu5a. El gerente de la bodega Via de la Plata de Almendralejo,
Evaristo de Vega, admitia ya a finales del aSo pasado que las ventas de cava
desde enero a septiembre de 2017 habian subido en un 90 por ciento con
respecto a 2016, entre otros motivos, porque "la situaciSn actual en CataluSa

evidentemente favorece la venta de este producto, algo que es una cuestiSn
del consumidor". Para De Vega, en el consumo de cava "se est~ notando ya,
y se nota desde los primeros meses de 2017, que las ventas han
aumentado" y se han incrementado mucho las Ilamadas telefSnicas y el
inter6s por adquirir cava extremeSo.

En la misma linea se pronuncian desde las bodegas LSpez Morenas, una
de las mayores del pais, con una facturaci6n anual cercana a 60 millones de

euros, de los que el 45 por ciento tiene como destino el mercado exterior.
"Vendemos un cava de muy buena calidad a un precio muy competitivo y
eso, unido a la situaciSn politica, ha provocado que, desde 2011, las ventas
hayan pasado de un millSn a seis millones de euros y ahora esperamos un
incremento del 30 por ciento", explican en la compadia.
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