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La ministra de Sanidad, 
Carmen Montón, 
presenta su dimisión  
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DIEZ AÑOS DE UNA QUIEBRA HISTÓRICA

BBVA, CaixaBank, Sabadell y Bankia  
apuestan por las hipotecas a tipo fijo
Los grandes bancos llevan 
tiempo apostando por con-
vencer a sus clientes de la 

conveniencia de contratar 
hipotecas a tipo fijo en lugar 
de a tipo variable. De esta for-

ma, los clientes se aseguran el 
conocimiento exacto del im-
porte de los pagos futuros, 

sin que incida en la cuota la 
previsible subida de tipos a 
medio plazo.  P13

El Gobierno 
aparca la 
privatización 
de Bankia 
P15

Pallete confía en que Telefónica 
suba en Bolsa por su “fortaleza”
Telefónica debería subir en 
Bolsa porque ahora es más 
fuerte que hace 5 años, según 
declaró ayer el presidente del 
grupo, José María Álvarez-
Pallete, que señaló que las 
grandes redes de que dispone 
el grupo están empezando a 
notarse en el aumento de los 
ingresos.  P8/LA LLAVE

José María  
Álvarez-Pallete,  
presidente de Telefónica. 

� La oferta de Netflix 
llegará a Movistar+  
el próximo mes  
de diciembre

Calviño amenaza con 
más impuestos si no  
le aprueban el déficit
Si PP y Ciudadanos no aprue-
ban el incremento del objeti-
vo de déficit para 2019, la su-
bida impositiva tendrá que ser 
“muchísimo más importan-
te”, amenaza la ministra de 
Economía.  P22/EDITORIAL

La ministra  
de Economía, 
Nadia Calviño, 
ayer.

La francesa SNCF busca una 
alianza con Renfe en el AVE 
El gigante público francés 
SNCF ha planteado a Renfe 
una alianza para participar 
accionarialmente en su pro-
yecto de AVE de bajo coste, 
denominado EVA. A cambio, 
el grupo galo facilitaría la en-
trada de Renfe en Francia. Los 
grandes del sector se prepa-
ran para la liberalización del 
AVE en 2020.  P3/LA LLAVE

� SNCF ha planteado  
a Renfe participar  
en el accionariado  
del proyecto EVA

El presidente 
de SNCF, 
Guillaume 
Pepy.

Isaías Taboas, 
presidente  

de Renfe.

� La ministra de Economía 
dice que hay que  
“evitar alarmismos”  
sobre la desaceleración
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Expansión. Vigo 
El Círculo de Empresarios de 
Galicia insiste en la necesidad 
de controlar el gasto público 
como vía para reducir de for-
ma paulatina el déficit. El 
lobby empresarial, con moti-
vo de los cien días del Gobier-
no presidido por Pedro Sán-
chez, recuerda que las políti-
cas deben responder “inex-
cusablemente” a los acuerdos 
con la Unión Europea y a la 
estabilidad presupuestaria 
“que impone rigor en la previ-
sión de ingresos y, obviamen-
te, en el techo de gastos”. 

Ante los datos que están 
advirtiendo de un enfria-

miento de la economía, el 
CEG reclama al Gobierno 
“certidumbre y seguridad ju-
rídicas” y le anima a que se 
centre en “cuestiones real-
mente y que preocupan a la 
sociedad y empresas españo-
las”. Así, asegura que echa en 
falta medidas que palíen la si-
tuación que describió hace 
tres meses: “La crisis econó-
mica no ha remitido en sus 
estratos medios y bajos; el ni-
vel de deuda se mantiene alto, 
al igual que los índices de de-
sempleo; y sufrimos una gra-
ve crisis territorial como con-
secuencia del proceso de se-
cesión en Cataluña”.

Carlos Mouriño compra en 
Monterrei su cuarta bodega
PROYECTO INNOVADOR/ Su participada Grandes Pagos Gallegos adquiere Boo-Rivero, 
con la que ya tenía un acuerdo de producción, y planifica más inversiones.

CEG insiste en 
rebajar el déficit

Javier de Francisco. Ourense 
El proyecto del presidente del 
Celta de Vigo, Carlos Mouri-
ño, con el que quiere diferen-
ciarse en la viticultura con 
métodos y producciones tra-
dicionales y artesanales, sigue 
creciendo y suma una nueva 
bodega en Galicia, la cuarta 
desde el inicio de las inversio-
nes en 2013. Su nueva apuesta 
es la denominación de origen 
más joven y menos extensa, 
pero la de mayor proyección. 
En el Monterrei gallego, Car-
los Mouriño y sus socios habi-
tuales en el negocio del vino a 
través de Grandes Pagos Ga-
llegos de Viticultura Tradicio-
nal se han hecho con el con-
trol de Boo-Rivero SAT, pro-
pietaria de una bodega de re-
ciente construcción en Vilaza, 
en pleno valle de Verín. Am-
bas sociedades ya mantenían 
un acuerdo de producción 
por el que el grupo del presi-
dente del Celta elaboraba su 
marca Fraga do Corvo en las 
instalaciones de Boo-Rivero. 
Unas 120.000 botellas en esta 
campaña. 

Ese acuerdo inicial le per-
mitió asomar en una tercera 
denominación gallega, tras 
aterrizar primero en Rías 
Baixas con la compra de 
Quinta do Couselo (O Rosal) y 
después en O Ribeiro con Pa-
zo Casanova y Finca Viñoá. 
Ahora la sociedad que Mouri-
ño comparte con el enólogo  

Carlos Mouriño amplía su negocio bodeguero.

grupo ha iniciado la adquisi-
ción de terrenos en Mandín 
(Verín) para plantaciones de 
viñedo.  

Grandes Pagos Gallegos 
pasa de producir 120.000 bo-
tellas en Monterrei a situar 
como objetivo las 500.000, 
más del doble que su produc-
ción actual en Rías Baixas 
(200.000 botellas este año). 
El crecimiento se basa en la 
aportación de la bodega ad-
quirida, que tiene como mar-
ca principal Fragas do Lecer, 
y en ampliar ya desde esta 
vendimia la cifra de provee-
dores. Si alcanza el volumen 
de medio millón de botellas, 
se convertirá en unos de los lí-
deres en Monterrei, en donde 
pasará a controlar el 12,5% de 
la producción total. En con-
junto, toda la zona amparada 
prevé recuperar este año el 
nivel de los 4 millones de kilos 
(2,88 millones en 2017).  

El negocio vitivinícola de 
Mouriño mantiene en los últi-
mos años “un crecimiento 
sostenido del 40% anual en 
volumen y facturación”, se-
gún la empresa. En la campa-
ña que acaba de comenzar, en 
Rías Baixas prevé superar un 
20% la entrada de uva del año 
anterior (250.000 kilos). 

 Mouriño busca la diferen-
ciación con un regreso a las 
raíces de la viticultura tradi-
cional, con embotellados tar-
díos y de las largas crianzas.

José Manuel Martínez Juste 
(director técnico de Grandes 
Pagos Gallegos) y con el ges-
tor y empresario Manuel Es-
tévez Vaqueiro se hace con 

Grandes Pagos 
Gallegos pasa de 
producir en 
Monterrei 120.000 
botellas a 500.000

La tienda online de 
Alba Conde crece  
a un ritmo del 25%
Lorena Palleiro. A Coruña 
Alba Conde, propiedad de 
Confecciones Esquío, sumará 
una nueva franquicia la próxi-
ma campaña a pesar de que el 
tirón de ventas le llega a través 
del canal online, que está re-
gistrando incrementos inte-
ranuales del 25% en los dos 
años que lleva operativo.  

La firma de moda abrirá en 
la comunidad de Castilla-La 
Mancha, en la provincia de 
Toledo, el que será su cuarto 
establecimiento bajo este ré-
gimen de gestión. La compa-
ñía, que sigue sumando pun-
tos de venta físicos, cuenta 
también con ocho tiendas 
propias (dos en A Coruña, Lu-
go y Valladolid), entre las que 
se encuentran dos outlets, y la 
distribución de sus productos 
en más de 350 tiendas multi-
marca, todas ellas en distintos 
puntos de España.  

En los últimos dos años, Al-
ba Conde está inmersa en lle-
var la renovación de su ima-
gen corporativa a todas sus 
tiendas. En la adaptación de 
los establecimientos ha inver-
tido 500.000 euros durante el 
año pasado y otros 250.000 
euros en lo que va de año en la 
obra completa de su tienda de 
Valladolid.  

El responsable de Alba 
Conde, José Antonio Conde, 
aseguró que el esfuerzo en el 
desarrollo de tiendas físicas lo 
están acompañando con la 
misma intensidad en la tienda 
online. Este canal fue lanzado 
en el año 2016 y en menos de 
dos años es el principal filón 

de la textil coruñesa. “Se ha 
convertido en la primera tien-
da por ventas de la compañía, 
creciendo un 25% anualmen-
te, e incluso por encima de la 
tienda de Madrid”, asegura. 

Vestidos de novia 
El local madrileño es su flag 
ship. Está situado en pleno  
barrio de Salamanca, abrió 
sus puertas en el año 2016 y 
ocupa 120 metros cuadrados. 
La tienda acoge la pequeña 
colección de novia, que está 
disponible desde esta campa-
ña a petición de sus tiendas, y 
que está registrando un gran 
éxito, según valora el directi-
vo de la empresa. 

 José Antonio Conde expli-
ca que la intención es conti-
nuar con el lanzamiento de 
nuevos modelos en próximas 
campañas, aunque matiza 
que la firma no persigue ofre-
cer una colección amplia de 
vestidos para novia.

El comité de empresa advierte de ‘bloqueo’ 
AUXILIARES DE NAVANTIA  El comité de empresa de Navantia 
trasmitió ayer a las empresas auxiliares que prestan servicio en el 
astillero que no dejará trabajar a aquellas que no cumplan los acuer-
dos del año 2001 referidos a salarios. Insistieron en la necesidad de 
incluir en el convenio provincial del metal la actualización de las ta-
blas salariales de aquel año al actual, conflicto en el que el Consello 
Galego de Relacións Laborais tratará de mediar el martes próximo 
entre sindicatos y patronal, informa L. Palleiro. 

El juzgado desestima la petición de UGT 
SARGADELOS  El Juzgado de lo Social número 2 de Lugo desesti-
mó la adopción de las medidas cautelares que pedía UGT en la de-
manda de reclamación que presentó contra Sargadelos a finales 
de agosto. El juzgado señala que no puede paralizar los despidos 
porque el documento aportado sin firmar, y que se atribuye a la 
empresa, “lo único que expresa es la voluntad de prescindir de 49 
empleados, lo que así expuesto no vulnera ningún derecho funda-
mental”.  El sindicato ve también desestimadas otras reclamacio-
nes: la referida a “ataques” contra una representante de los trabaja-
dores; otra sobre la recogida de firmas contra el sindicato y una ter-
cera sobre un permiso retribuido. UGT puede presentar recurso de 
reposición.

El presidente del 
Celta tenía acuerdo 
de producción con 
Boo-Rivero antes de 
la compra 

una participación mayoritaria 
en Boo-Rivero mediante la 
recién constituida Pagos de 
Mandín, que nace con un ca-
pital de 60.000 euros y en la 
que Martínez Juste figura co-
mo administrador único. 

El proyecto es mucho más 
que una simple compra de bo-
dega. Fuentes de Grandes Pa-
gos Gallegos resaltan que 
“forma parte de un conjunto 
de operaciones integrado en 
un proyecto totalmente inno-
vador en producción vitiviní-
cola, sin enoturismo”. Según 
esta fuente, la compraventa 
está pendiente del protocolo 
notarial, previsto para los pró-
ximos días. En pararelo, el 

La firma de moda 
femenina mantiene 
también el desplie-
gue de red de tiendas 
a pie de calle. En 
Toledo abrirá su 
cuarto estableci-
miento franquiciado 
y mantiene ocho en 
propiedad, entre los 
que se encuentran 
dos ‘outlets’.

NUEVA TIENDA

Alquiber abre en Vigo 
su décima delegación
A.C. Vigo 
La empresa dedicada al ren-
ting  o alquiler a largo plazo de 
vehículos sin opción de com-
pra acaba de abrir en Vigo  su 
primer centro en Galicia para 
automóviles comerciales e in-
dustriales. Alquiber ocupa 
una superficie de 1.300 me-
tros cuadrados en el polígono 
industrial de A Granxa, en el 
municipio pontevedrés de O 
Porriño. 

La delegación viguesa, que 
supone la décima de la em-
presa que cotiza en el MAB 
desde julio pasado, arranca 
con un equipo de tres perso-
nas y atenderá a clientes de 

toda la comunidad gallega en 
las dos líneas de negocio que 
tiene: el rentig flexible indus-
trial, que abarca desde turis-
mos y vehículos adaptados a 
camiones con capacidad de 
hasta 3.500 kilos, y la flota de 
frío, que incluye vehículos y 
contenedores isotérmicos. 

Desde la empresa con sede 
en Fuenlabrada (Madrid) ex-
plicaron que la actividad de la 
oficina de Vigo parte con una 
cartera de clientes que inclu-
ye empresas y autónomos, a 
los que pretende dar un servi-
cio mejor, y, al mismo tiempo, 
proyecta su crecimiento con 
nuevo negocio.
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