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compra en Monterrei su
cuarta bodegay prevé
Mas inversiones pi2
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Carlos Mouriio compra en
Monterrei su cuarta bodega

PROYECTO INNOVADOR/ SU participada Grandes Pagos Gallegos adquiere Boo-Rivero,
con la que yatenia un acuerdo de produccion, y planifica mas inversiones.

Javier de Francisco. Ourense

El proyecto del presidente del
Celta de Vigo, Carlos Mouri-
flo, con el que quiere diferen-
ciarse en la viticultura con
métodos y producciones tra-
dicionalesy artesanales, sigue
creciendo y suma una nueva
bodega en Galicia, la cuarta
desde el inicio de las inversio-
nes en 2013. Su nueva apuesta
es la denominacion de origen
mas joven y menos extensa,
pero la de mayor proyeccion.
En el Monterrei gallego, Car-
los Mourifio y sus socios habi-
tuales en el negocio del vino a
través de Grandes Pagos Ga-
llegos de Viticultura Tradicio-
nal se han hecho con el con-
trol de Boo-Rivero SAT, pro-
pietaria de una bodega de re-
ciente construccion en Vilaza,
en pleno valle de Verin. Am-
bas sociedades ya mantenian
un acuerdo de produccion
por el que el grupo del presi-
dente del Celta elaboraba su
marca Fraga do Corvo en las
instalaciones de Boo-Rivero.
Unas 120.000 botellas en esta
campana.

Ese acuerdo inicial le per-
mitié asomar en una tercera
denominacion gallega, tras
aterrizar primero en Rias
Baixas con la compra de
Quintado Couselo (O Rosal) y
después en O Ribeiro con Pa-
zo Casanova y Finca Vifioa.
Ahoralasociedad que Mouri-
flo comparte con el endlogo

W

Carlos Mourifio amplia su negocio bodeguero.

Grandes Pagos
Gallegos pasa de
producir en
Monterrei 120.000
botellas a 500.000

El presidente del
Celta tenia acuerdo
de produccion con
Boo-Rivero antes de
la compra

José Manuel Martinez Juste
(director técnico de Grandes
Pagos Gallegos) y con el ges-
tor y empresario Manuel Es-
tévez Vaqueiro se hace con

una participacién mayoritaria
en Boo-Rivero mediante la
recién constituida Pagos de
Mandin, que nace con un ca-
pital de 60.000 euros y en la
que Martinez Juste figura co-
mo administrador tnico.

El proyecto es mucho mas
que unasimple comprade bo-
dega. Fuentes de Grandes Pa-
gos Gallegos resaltan que
“forma parte de un conjunto
de operaciones integrado en
un proyecto totalmente inno-
vador en produccion vitivini-
cola, sin enoturismo”. Segiin
esta fuente, la compraventa
esta pendiente del protocolo
notarial, previsto para los pro-
ximos dias. En pararelo, el

grupo ha iniciado la adquisi-
cion de terrenos en Mandin
(Verin) para plantaciones de
vifiedo.

Grandes Pagos Gallegos
pasa de producir 120.000 bo-
tellas en Monterrei a situar
como objetivo las 500.000,
mas del doble que su produc-
cion actual en Rias Baixas
(200.000 botellas este afio).
El crecimiento se basa en la
aportacion de la bodega ad-
quirida, que tiene como mar-
ca principal Fragas do Lecer,
y en ampliar ya desde esta
vendimia la cifra de provee-
dores. Si alcanza el volumen
de medio millon de botellas,
se convertird en unos de los li-
deres en Monterrei, en donde
pasara a controlar el 12,5% de
la produccion total. En con-
junto, toda la zona amparada
prevé recuperar este afo el
nivel de los 4 millones de kilos
(2,88 millones en 2017).

El negocio vitivinicola de
Mourifio mantiene en los tlti-
mos afos “un crecimiento
sostenido del 40% anual en
volumen y facturacion”, se-
gun la empresa. En la campa-
fia que acaba de comenzar, en
Rias Baixas prevé superar un
20% la entrada de uva del afio
anterior (250.000 kilos).

Mourifio busca la diferen-
ciacion con un regreso a las
raices de la viticultura tradi-
cional, con embotellados tar-
diosy de las largas crianzas.




